
	
  

	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  

	
  

	
  	
  

	
  

Sales Consultant Basel/Stadt 
DUFTWASSER (duftwasser.ch) ist ein junges, innovatives Unternehmen im Lifestyle-Umfeld 
und hat das Erlebnis-Marketing im Fokus. Das Angebot von DUFTWASSER stellt 
branchenübergreifend das Kundenerlebnis in den Mittelpunkt und verankert den 
Kundenbesuch über den stärksten Sinn (den Geruchsinn) des Menschen positiv. Die 
Produkte setzen neue Massstäbe im Schweizer Markt in Sachen Design, Funktionalität und 
Qualität. 

DUFTWASSER ist im Deutschen Markt bereits erfolgreich etabliert, in der Schweiz seit 
einem Jahr erfolgreich am Markt. Der Fokus liegt beim Aufbau eines breiten 
Kundenportfolios mit Schweizer KMU’s in den unterschiedlichsten Branchen. 

Dafür suchen wir für BASEL per sofort oder nach Vereinbarung leidenschaftliche und 
ambitionierte Verkäufer/innen im Aussendienst zur tatkräftigen Unterstützung von 
unserem 8-köpfigen, dynamischen Team, um gemeinsam das riesige Kundenpotenzial 
gezielt bearbeiten zu können. 

Für agile Sales Consultants bietet DUFTWASSER die einmalige Chance sich in dieser 
spannenden Aufbauphase mit einem qualitativ hochwertigen Lifestyle-Produkt ein eigenes, 
nachhaltiges Kundenportfolio, durch selbständige Akquisition von Neukunden sowie aktive 
Betreuung und Pflege der Kunden, aufzubauen.  

Wir suchen motivierte und ehrgeizige Persönlichkeiten mit einem gepflegten Auftreten, 
welche bereit sind überdurchschnittliche Einsatzbereitschaft zu zeigen, ein Team positiv zu 
prägen und beim Aufbau des Schweizer Marktes  selbständig eine tragende Rolle zu spielen. 
Durch Engagement und zielgerichtetes Arbeiten können Sie sich bei uns einen lukrativen 
Verdienst sichern.  

Gehören folgende Punkte zu Ihren Stärken? Dann sind Sie bei uns genau richtig! 

- Erörtern von Kundenpotenzial und gezieltes Bearbeiten von Märkten 
- Erkennen von Kundenbedürfnissen und aufzeigen des Kundennutzens 
- „to dollarize“, Umrechnen von Nutzen in Profit für den Kunden 
- Kreatives Behandeln von Einwänden 

Fühlen Sie sich angesprochen? Verfügen Sie über einen Fahrzeugausweis der Kategorie B 
sowie über ein eigenes Auto? Dann senden Sie Ihre Unterlagen noch heute per E-Mail an 
unseren externen HR-Partner: bewerbung@synfluence.ch!  

Frau Sheila Schweizer steht Ihnen gerne auch unter 043'222’46’27 zur Verfügung! 

 


