
 

 

Berufliche Tätigkeiten 
 

09/2019 – 12/2019 Sales Manager 

   CRIF Bürgel GmbH, München (Finanzdienstleistungen) 

   Aufgaben: 
● Neukundenakquise, Zielkontakte: Entscheider in  

Unternehmen mit Jahresumsatz > 5 Millionen Euro 
● Kalkulation, Angebotserstellung und Verhandlungsführung  
● Ausbau von Geschäftsbeziehungen mit Bestandskunden 

 

04/2019 – 08/2019           Auszeit für die Familie 
 

05/2014 – 03/2019 Business Manager 

   EMIRAT AG, München (Werbung und Versicherung) 

   Aufgaben: 
● Neukundenakquise, Zielkontakte: Marketingleiter oder  

Geschäftsführer von Unternehmen oder Werbeagenturen 
● Kalkulation, Angebotserstellung und Verhandlungsführung 
● Datenanalyse und Risikokalkulation 

 

10/2013 – 04/2014 Senior Sales Manager 

   intelliAd Media GmbH, München (technischer Dienstleister) 

   Aufgaben: 
● Neukundenakquise, Zielkontakte: Online Marketing Manager  

oder Entscheider in Unternehmen oder Mediaagenturen 
● Kalkulation, Angebotserstellung und Verhandlungsführung 
● Schulung von Kollegen im Bereich Display Advertising 

 

01/2011 – 09/2013 Senior Sales Manager  

   AdBroker GmbH, München (Online Marketing) 

   Aufgaben: 
● Neukundenakquise und Ausbau des Bestandskundengeschäfts 
● Datenanalyse zur Optimierung der Kampagnen 
● Kampagnenmanagement 

 

07/2010 – 09/2010 Campaign Manager 

   GNM GmbH, München (Mediaagentur) 

   Aufgaben: 
● Schaltung der von Direktkunden gebuchten Werbekampagnen 
● Überwachung und Optimierung der laufenden Kampagnen 
● Einkauf der Werbeplätze bei Portalen und Netzwerken 

 
 

04/2007 – 06/2010 Network Operations Manager 

   ValueClick Deutschland GmbH, München (Ad Network) 

   Aufgaben: 
● Schaltung und Überwachung der von Agenturen oder  

Direktkunden gebuchten Kampagnen 
● technischer Ansprechpartner für Kunden und Mitarbeiter  

 

01/2004 – 12/2006 freiberuflicher Produktionsassistent 

Aufgaben: 
Organisation und Koordination von Filmprojekten 

 

 0179 679 10 71 

 Isabellastr 33  

         80796 München 

@     sbohlig@web.de 

verheiratet, zwei Kinder  

 

 

 

fachliche Kompetenzen: 

✓ Vertrieb erklärungsbedürftiger 
Produkte 

✓ Kundenbetreuung 
✓ Kaltakquise 
✓ Online Marketing 
✓ Datenanalyse 

 
 

 
zusätzliche Qualifikationen: 

✓     Englisch (fließend) 
✓     Französisch (Grundkenntnisse) 
✓     Führerschein Klasse B 
✓     MS Office 

 

 

Sebastian Bohlig 



 

Ausbildung 
 

09/2000 – 12/2003 Studium der Medieninformatik 

   Mediadesign Akademie, München 
   (heute: Mediadesign Hochschule) 

   Abschluss: 
   Medieninformatiker (MDA), 
   Bachelor of Business Administration, vergeben durch das 
   European Business College, München 

 

10/1997 – 09/2000 Studium der Geographie 

   Universität Regensburg und TU München 

   Abschluss: 
   Vordiplom 
 

09/1995 – 10/1997 Studium der Rechtswissenschaften 

   Universität Regensburg 
 

1993                                       Abitur 

                                                   Gymnasium Starnberg 
 
 

 

Zivildienst 
 

12/93 – 02/95  Krankenpfleger 
   Interne Klinik Dr. Argirov, Kempfenhausen 

 
 
 
 

02. April 2020 
 

 


